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ÉDITORIAL

 L ’année 2021 touche à sa fin et a permis  
à la marque Valtra de briller sous de 
nombreux aspects. Le lancement des 

modèles de 5ème génération (A / N / T) a 
permis à la marque de continuer à vous pro-
poser des solutions toujours plus adaptées  
à vos besoins sans oublier la Série G qui 
continue de sillonner vos campagnes à tra-
vers les démonstrations proposées par notre 
réseau de distribution. La deuxième partie  
de l’année a été rythmée comme nous l’es-
périons tous : la possibilité de se voir physi - 
quement sur des événements et non plus 
uniquement derrière des écrans. Nous avons 
participé à tous les salons de rentrée en  
terminant par le SITEVI et le Salon des ETA 
en décembre. Nombreux, vous avez été à 
venir voir, mais surtout essayer nos nouvelles 
machines et discuter avec nos équipes  
Valtra. C’est également une année riche en 
visibilité pour la marque avec l’événement  
« CoFarming Tour » qui a été un franc succès 
sur l’année 2021 : des visites d’exploitations 
et acteurs divers, des actions pour la promo-
tion de nos métiers en agriculture, des thé-
matiques importantes abordées qui feront  
le futur de notre monde agricole.

Votre concessionnaire et distributeur vous 
proposent ce nouveau Valtra Team, composé 
de différents témoignages et informations 
que nous sommes heureux de partager.

En vous souhaitant bonne lecture, pre-
nez soin de vous et à bientôt pour démarrer 
l’année 2022 ensemble et avec la volonté 
de faire toujours plus et toujours mieux pour 
vous satisfaire.

Alexandre Chantrelle 
directeur commercial / marque
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???????? InnovationAuto U-Pilot Innovation

 S i la gestion automatique des fourrières U-Pilot 
fonctionnait auparavant en appuyant sur un bou-
ton, le nouvel Auto U-Pilot ne le nécessite plus. 

À la différence du système U-Pilot traditionnel qui 
exécute une série d'actions préprogrammées en bout 
de champ lorsque le conducteur appuie sur un bouton, 
Auto U-Pilot est connecté à Valtra Guide. Dès que le 
système Auto U-Pilot détecte que le tracteur dépasse 
la limite de la fourrière, il exécute les actions souhai-
tées automatiquement, sans commande particulière. 

Auto U-Pilot facilite le travail du conducteur en auto-
matisant une tâche qui demande beaucoup d'attention. 
Il est particulièrement bien adapté par exemple pour le 
semis, le fauchage et le labour. Le système contrôle les 

outils montés sur le relevage avant et arrière dans l'ordre 
souhaité lorsque la limite de la fourrière est franchie. 
Dans la plupart des cas, l’outil Isobus est  
capable de déterminer automatiquement la distance 
entre l’outil et l'essieu arrière du tracteur de sorte qu’Au-
to U-Pilot puisse lever et baisser l'outil exactement 
au bon endroit. Si l’outil n'est pas équipé d'Isobus, le 
conducteur peut facilement enregistrer les points de 
montée et de descente, et les régler avec précision à 
partir de l'écran SmartTouch au début du travail.

Auto U-Pilot est disponible en option sur les trac-
teurs des Séries G, N, T et S équipés de Valtra Guide. •

www.valtra.fr

AUTO U-PILOT, UNE GESTION  
DES FOURRIÈRES ENCORE PLUS AUTOMATISÉE 
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LES NOUVEAUX PACKS OPTIONS OFFRENT UN LARGE ÉVENTAIL DE CHOIX

 I l y a plus d’un an, Valtra a présenté 
ses packs options à l’occasion du 
lancement de la Série G. Le trac-

teur peut être davantage personnalisé 
en fonction de besoins précis, grâce 
aux options et au Studio Unlimited. 
Les packs options préconçus facilitent 
le processus de sélection du client et 
constituent une bonne base pour une 
personnalisation plus précise du trac-
teur. Les nouveaux packs présentés à 
l’automne offrent de nouvelles options.

Les packs options sont également 
moins chers que les mêmes options 
achetées séparément. En fonction du 
modèle de tracteur, du pack et d’autres 
détails, l’avantage financier varie entre 
800 et 8 500 euros par pack options. 
L'avantage est d'autant plus important 
que le pack options choisi est com-
plet. •

LA SÉRIE G VALTRA  
DE NOUVEAU RÉCOMPENSÉE

Lancée l’année dernière, la Série G  
Valtra continue de remporter des prix. 
Le modèle G135 Valtra a remporté  
le prix iF Design Award, un des prix 
de design les plus presti gieux au 
monde. Cette année, le modèle G135 
était le seul tracteur récompensé 
dans le concours.

Plus tôt cette année, la Série G  
a également gagné son quatrième  
Red Dot Design Award avec le modèle 
Pour plus d’informations. •Des packs options plus nombreux et polyvalents sont disponibles. Pour plus  

d’informations sur les packs options et leurs prix, veuillez contacter votre  
concessionnaire Valtra local.

Confort
Le pack Confort améliore le confort et l’efficacité du tracteur. C’est un choix  
appréciable pour la plupart des clients. En fonction des séries, il comprend  
notamment une cabine suspendue, une suspension de l’essieu avant ainsi que 
des feux de travail et un siège haut de gamme.

Confort Pro NOUVEAU !
Confort Pro améliore davantage l’environnement du conducteur avec entre 
autres, un intérieur Premium. Le pack est disponible uniquement sur  
les Séries N et T.

Technologie
Le pack Technologie apporte notamment Valtra Guide prêt à l’emploi, le contrôle 
d’outil Isobus et le contrôle automatique de patinage (ASR). C'est un bon choix, 
surtout si vous voulez un tracteur prêt pour les travaux les plus difficiles.

Technologie Pro
Le Pack Technologie Pro comprend en plus de Valtra Guide, les options Task  
Doc Pro, Auto U-Pilot, Section Control et Variable Rate Control ainsi qu’un écran 
supplémentaire. 

Technologie Pro X NOUVEAU !
Technologie Pro X ajoute les licences du serveur Task Doc et de l’agrirouter, ainsi 
que Section Control 36 et Variable Rate Control 5 aux autres packs Technologie. 

Chargeur Frontal et Chargeur Frontal Pro
Les packs chargeur frontal peuvent être ajoutés à d’autres packs options. Dans 
le pack Pro, le chargeur frontal est équipé de la fonction intelligente de balance 
Precision Lift & Load.
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www.valtra.fr News France

 C ’est avec le plus grand des 
bonheurs que nous vous 
retrouvons sur les salons en 
cette fin d’année 2021. Ce 

lien direct et indispensable nous 
avait manqué durant ces longs mois 
de pandémie. Dès septembre, nous 
vous avons retrouvé avec Innov-
Agri. Cet événement a été l’occa-
sion pour Valtra de vous présenter 
la 5ème génération physiquement, 
après notre lancement digital en avril 
dernier. Monter dans les tracteurs, 
observer les nouvelles technologies 
intégrées, discuter avec des experts 
Valtra, c’est ce que les salons per-
mettent de faire. L’engouement était 
de taille et nous étions ravis de pou-

voir échanger avec vous sur nos trac-
teurs et de vous montrer au travers 
des démonstrations notre nouvelle 
génération Valtra. Ces trois premiers 
jours de salon nous ont prouvés que 
ces événements sont indispensables 
à la relation que nous entretenons 
avec vous. 

Les retrouvailles 
S’en est poursuivi de nombreux  
salons, dont notamment le SPACE :  
le salon international des productions 
animales qui s’est tenu à Rennes du 
14 au 16 septembre. Par la suite, 
nos tracteurs et notre équipe Valtra 
se sont rendus à Forexpo, un salon 
forestier qui a lieu tous les 4 ans où 
nous avons pu vous montrer la diver-
sité de nos machines. Début octobre, 
nous nous sommes retrouvés au 
Sommet de l’Elevage, implanté dans 
la région auvergnate, il est la réfé-
rence pour les professionnels de l’éle-
vage. Vous avez été très nombreux 
à venir nous voir sur le stand Valtra, 
pour essayer nos machines et échan-
ger avec nos équipes. Et ce n’est pas 
fini ! Pour le reste de l’année 2021, 
nous serons présents au SITEVI du 
30 novembre au 2 décembre 2021 au 

parc des expositions à Montpellier  
ainsi qu’au Salon des ETA du 14 au 16 
décembre, qui se déroulera à Tours. 

Des petits nouveaux…
L’équipe Valtra France s’est agrandie 
cette année avec l’arrivée de 2 nou-
veaux alternants. L’alternance, c’est  
l’opportunité d’apprendre sur le terrain 
tout en gardant un pied dans l’école. 
Valérie Smessaert, étudiante en école 
de Marketing et Communication à Lille, 
a rejoint l’équipe Valtra France en août 
dernier en tant qu’assistante Marketing 
et Communication, elle répond notam-
ment aux besoins de communication 
digitale et de création graphique. 

Notre second alternant est Antoine  
Koerin, il est étudiant en 3e année à 
l’école d’ingénieur UniLaSalle à Beau-
vais et a rejoint notre équipe en sep-
tembre dernier en tant qu’assistant 
marketing produit, il apporte notam-
ment son aide à la gestion des sujets 
quotidiens des produits Valtra. Tous 
deux issus du monde agricole, ils s’in-
tègrent parfaitement aux valeurs et aux 
ambitions de la marque Valtra. •

2021 : INNOV-AGRI A MARQUÉ  
NOTRE RETOUR SUR LES SALONS !
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Antoine Koerin,  
Assistant Marketing Produit.

Valérie Smessaert,  
Assistante Marketing & Communication.
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« Mes clients peuvent se 
connecter sur mon compte 
Cloudfarm et voir toutes  
les données de leurs propres 
parcelles. »

– L’entrepreneur Christel Thijssen

Christel Thijssen utilise un drone 
Ebee pour photographier la végéta-
tion du ciel.
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Un agriculteur néerlandais pratique une agriculture de précision polyvalente

LES TRACTEURS VALTRA  
METTENT L’AGRICULTURE  
DE PRÉCISION À LA PORTÉE DE TOUS
L’entrepreneur néerlandais Christel Thijssen exploite pleinement les capacités 
de l’agriculture de précision de son tracteur Valtra. Avec Valtra et le logiciel  
local de planification des cultures Cloudfarm, l'entrepreneur offre les avantages 
de la nouvelle technologie à ses clients.

« L'agriculture de précision est deve-
nue monnaie courante dans l’agri-
culture, mais le seul moyen d'obtenir 
l'adhésion des derniers agriculteurs 
est d’en démontrer ses avantages » 
explique l'entrepreneur Christel  
Thijssen, de Nieuwehorne, aux Pays-
Bas.

Christel Thijssen a toujours été à 
l'avant-garde avec l’utilisation des 
nouvelles technologies. C'est égale-
ment ce qui s’est produit pour l'agri-
culture de précision.

Lorsque Christel Thissen a acheté 
le T174 Direct équipé du SmartTouch 
au printemps 2019, il savait déjà très 
bien utiliser les fonctions telles que 
Valtra Guide, la gestion des tâches 
TaskDoc et la pulvérisation d'engrais 
intra-parcellaire. De nouvelles appli-
cations ont été trouvées lorsque 
Christel Thijssen a contacté Mechan 
Group, l'importateur de Valtra au 
Benelux et la société de logiciels 
Dacom Farm Intelligence. Dacom 
a construit un lien entre Cloudfarm 
et les combinaisons tracteur-outil 
d'AGCO.

Saisie automatique  
des données sur les cultures
« À l'avenir, nous voulons davantage 
tirer parti des données fournies par le 

tracteur et l’outil, et nous avons éga-
lement besoin par exemple d'infor-
mations sur les plans de culture et 
les récoltes. Dacom est un acteur 
solide dans ce domaine et opère 
à l'échelle internationale » déclare 
Marc de Haan, qui dirige les activi-
tés d'importation de Valtra au sein 
du groupe Mechan. 

« Avec Cloudfarm, vous pouvez 
combiner les données de votre trac-
teur avec des cartes de sols et des 
images satellites. Lorsque Christel 
Thijssen nous a expliqué comment 

il voulait utiliser les cartes de préco-
nisations pour contrôler les outils, 
nous avons rapidement compris qu'il 
s'agissait d'un bon partenaire pour 
développer les caractéristiques de 
l’agriculture de précision Valtra. Le 
concessionnaire Valtra local, Van der 
Vegt, était également désireux de 
s'impliquer » poursuit Marc de Haan.

Assurer le contact avec  
les clients de l'entrepreneur
Pour Christel Thijssen, la plateforme 
Cloudfarm était la solution idéale 

TEXTE ET IMAGE KOOS IN’T HOUT

Christel Thijssen, entrepreneur, Frenk-Jan Baron, de la société de planification  
des cultures Dacom, et Mathijs van der Vegt, concessionnaire, examinent le plan de culture.
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pour sauvegarder les données sur les sols 
et les cultures, parcelle par parcelle, et les 
associer à un plan de culture ou aux données 
générées par le tracteur. Mais surtout, Thijs-
sen reste en contact avec ses clients grâce à 
Cloudfarm.

« Mes clients peuvent se connecter sur mon 
compte Cloudfarm et voir toutes les données 
de leurs propres parcelles. Par exemple, un 
client peut créer une tâche sur une parcelle A 
pour appliquer 250 kg par hectare d'engrais B. 
Le taux d'application peut être modulé sur  
les différentes parties de la parcelle. J'envoie  
le fichier de tâches à TaskDoc simplement en  
appuyant sur un bouton. Lorsque j'arrive sur 
une parcelle, Valtra Guide la reconnaît auto-
matiquement et active le bon fichier de tâches. 
Après cela, il me suffit de conduire la première  
ligne dans le champ ou d'accepter les an-
ciennes lignes de conduite. Dès lors, mon 
épandage d'engrais sera contrôlé par Valtra 
Guide et Section Control. En même temps, 
TaskDoc enregistre le travail effectué. Ces  
données sont également nécessaires pour  
les relations avec le ministère de l’agriculture, 
car la déclaration d’épandage est obligatoire 
aux Pays-Bas » explique Christel Thijssen.

Environ 70 % des clients de Christel  
Thijssen utilisent Cloudfarm pour partager 
des fichiers de tâches avec leur contractant. 
Cloudfarm permet aussi d'accéder facilement 
au cadastre officiel des terres arables des 
Pays-Bas.

Pas de chevauchement
Le tarif standard de Christel Thijssen pour 
l'épandage d'engrais est de 8 € par hectare 

Les courbes de hauteur et les données de végétation scannées constituent  
la base du plan d’épandage d’engrais. La bordure inférieure de la parcelle  
en bleu a subi une inondation ce qui a ralenti la croissance (zones jaunes-rouges  
sur la carte NDVI). Le meilleur rendement économique d’une fertilisation supplé-
mentaire est obtenu dans la zone indiquée en vert sur la carte des tâches.

Le Valtra T174 Direct de Christel Thijssen, équipé  
de pneus Michelin XeoBib, est doté d’un système  
de contrôle de pression des pneus pour maintenir  
la pression de surface sur le champ aussi basse  
que possible.

Deux écrans permettent à Christel Thijssen de  
surveiller simultanément les données du tracteur  
et de l’outil Isobus sans avoir à changer de vue.  
Toutes les informations du tracteur et de l’outil  
sont facilement à portée de la main. En haut,  
l’écran de la caméra montre l’outil.
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et le client paie un supplément de 2 
€ par hectare pour des informations 
sur l'agriculture de précision s'il le 
souhaite. Thijssen assure que le coût 
supplémentaire permet de bénéficier 
de nombreux avantages.

« Il n’y a pas de chevauchement, 
même en bout de champ ou en bor-
dure, pas de déversement de se-
mences ou d'engrais dans les fossés 
mais une répartition uniforme sur tout 
le champ. Je travaille aussi beaucoup 
plus efficacement et je ne conduis 
pas inutilement. J'ai réalisé jusqu'à 
40 % d'économies d'engrais sur des 
exploitations d'élevage. Et il est en-
core possible de faire beaucoup plus. 
De nombreux éleveurs pratiquent 
l'agriculture de précision dans leurs 
étables, mais pas encore dans leurs 
champs. »

Une agriculture  
intra-parcellaire
Si le client le souhaite, Thijssen peut 
également effectuer la fertilisation 
et la pulvérisation en fonction des 
disparités de la parcelle. La carte 
de distribution est générée à partir 
d'images satellites gratuites ou de 
données fournies par Yara N-Sensor. 
Même dans ce cas, des avantages 
importants peuvent être obtenus.

« Une distribution modulée sur 
une parcelle hétérogène permet une 
végétation plus uniforme et une qua-
lité de fourrage constante. Le prix est 
légèrement plus élevé, mais tous les 
avantages de l'agriculture de préci-
sion sont disponibles. »

Selon l’entrepreneur, le travail in-
tra-parcellaire reste une étape à fran-
chir sur de nombreuses exploitations 
bovines.

« Les agriculteurs ne connaissent 
pas toujours les disparités du sol d'un 
endroit à l'autre et appliquent donc la 
même quantité d'engrais partout après 
chaque récolte de fourrage. Je leur 
présenterai cette nouvelle méthode au 
cours de l'hiver et je pense que, petit 
à petit, nous convaincrons de plus en 
plus d'agriculteurs de ses avantages. 
Les prix toujours plus élevés des en-
grais vont dans le même sens que celle 
de la réduction de la fertilisation. »

Des solutions personnalisées
L'entrepreneur Christel Thijssen dis-
pose désormais d'un système lui per-
mettant de communiquer facilement  
et précisément avec ses clients.

« Valtra ne construit que des trac-
teurs et bénéficie donc du fait que les 
informations peuvent circuler entre 
toutes les marques d’outils. Les collè-
gues de la société de logiciels Dacom 
pensent que les tracteurs AGCO fonc-
tionnent mieux avec la norme Isobus » 
explique Christel Thijssen.

Van der Vegt, le concessionnaire 
Valtra de Thijssen, a également joué  
un rôle important.

« Mon concessionnaire Van der 
Vegt a été d'une aide précieuse, de  
la commande à la mise en service  
du tracteur. Par exemple, je voulais  
contrôler un épandeur d'engrais 
avec un autre écran SmartTouch et 
Van der Vegt a travaillé avec l'usine 
Valtra pour trouver une solution. La 
connexion entre le Yara N-Sensor et 
le tracteur nécessite également une 
solution personnalisée. Heureuse-
ment, Van der Vegt est parfaitement 
au courant de la technologie actuelle. 
Et si nécessaire, je peux également 
obtenir l’assistance de deux ex-
perts de l'importateur. Le soutien du 
groupe Mechan a été excellent. » •

Entreprise unipersonnelle  
pour des tâches spécialisées

Christel Thijssen n'est pas un entrepreneur 
ordinaire. Il n'a qu'un seul tracteur, aucun 
employé et une gamme limitée d’outils. 
Son tracteur Valtra T174 Direct est équipé 
de Valtra Connect, de Valtra Guide et du 
contrôle de pression des pneus qui réduit 
le compactage du sol sur les champs. Thi-
jssen utilise des caméras montées à l’ar-
rière de la cabine pour surveiller les outils. 
Les travaux sont portés sur l'application 
d'engrais, la protection phytosanitaire, le 
labour et le nivellement des champs.

Dacom fournit des solutions 
d’agriculture de précision dans  
le monde entier

Basée à Emmen, aux Pays-Bas, Dacom 
Farm Intelligence développe des logiciels 
et des outils pour l'agriculture depuis plus 
de 30 ans. Elle propose notamment aux 
agriculteurs des logiciels de planification 
des cultures et d'irrigation qui fonctionnent 
dans le Cloud. Dacom fournit également 
des stations météo, des hygromètres de 
sol, ainsi que des prévisions météorolo-
giques. De son côté, Farmlook est un logi-
ciel qui combine par exemple, la planifica-
tion des cultures, l’enregistrement des tra-
vaux sur les parcelles et les prévisions mé-
téorologiques. Dacom opère dans 40 pays 
et compte plus de 26 000 clients agricul-
teurs. L'entreprise Dacom a été récemment 
acquise par la société israélienne CropX.

À l’affût de nouvelles technologies

Christel Thijssen veut se démarquer de la 
concurrence en étant toujours à la pointe 
du progrès. Il a été le premier entrepre-
neur néerlandais à prendre des photos 
aériennes d'un champ avec un drone. Thi-
jssen a également scanné le champ avec 
le scanneur de sol Veris et il utilise le Yara 
N-Sensor pour analyser la croissance de 
l'herbe depuis le tracteur et pour contrôler 
l'épandeur d'engrais. Les constructeurs de 
machines lui demandent souvent de tester 
de nouvelles machines agricoles. Il teste 
actuellement la protection des plantes par 
l'électricité et la pulvérisation de précision.

Grâce aux deux petits écrans SmartTouch, 
la visibilité à l’extérieur reste très bonne.
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 E ncore peu répandu chez les 
producteurs de légumes, 
le tracteur avec un poste 
inversé s’avère être particu-
lièrement confortable pour 

les chauffeurs et il est d’autant 
plus adapté pour les opérations de 
binage permettant une très bonne 
visibilité sur l’outil.

Hubert Michel est associé avec 
son épouse Anne et son fils Ewen, 
sur une exploitation légumière ba-
sée à  Mespaul. 

« Nous cultivons des légumes  
bio sur 17 ha, nous produisons 
des brocolis, choux fleurs, choux, 
oignons, échalotes, artichauts et 
courges » nous explique Michel.

Cela fait 12 ans que la ferme est 
en production biologique, ce qui 
implique une utilisation de différents 
matériels pour biner ou sarcler : « Ce 
type de matériel est très fréquem-
ment attelé à l’arrière du tracteur. 
Cela implique une rotation constante 
pour le contrôler et voir que tout se 
déroule bien, témoigne l’agriculteur. 

GAEC MICHEL À MESPAUL (29)
Biner en poste inversé

TEXTE ET IMAGE ELOI BLOT

Le Gaec Michel à Mespaul devant le N154 en poste inversé, tout à droite, Eloi Blot, Responsable Marketing & Produit Ouest. 
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Rapidement, la bineuse a été mo-
difiée pour passer sur le relevage 
avant, afin d’éviter de se retourner à 
chaque reprise. 

« Nous avons gagné en confort 
de travail, néanmoins le regard se 
dirige constamment de gauche à 
droite, ce qui génère de la fatigue 
en fin de journée. Il faut être vigilant 
en permanence pour ne pas arra-
cher des plants. »

La bineuse modifiée  
pour passer à l’arrière
Lors du renouvellement du tracteur 
en 2013, Hubert Michel avait des 
doutes concernant les  modèles 
avec un poste inversé mais cette 
technologie n‘était pas courante, 
voire n’existait pas chez les légu-
miers. 

« En 2019, j’ai sauté le pas et j’ai 
pris cette option à 4000 € sur mon 
Valtra N154 Direct. » 

La bineuse à 2 rangs qui datait 
de 2013, a été modifiée pour pas-
ser sur l’attelage arrière du tracteur. 
Elle a été rallongée de 80 cm pour 
que le chauffeur du tracteur ait une 
excellente visibilité sur l’outil. 

« A l’avenir nous passerons sur 
une bineuse 4 rangs pour gagner en 
rapidité » précise Ewen Michel. 

Le premier binage intervient une 
semaine après la plantation des 
choux puis à nouveau une semaine 

plus tard, ensuite la culture sera 
butée deux fois.

Le tracteur de tête  
de l’exploitation
« Toute les cultures légumières sont 
aujourd‘hui en poste inversé. Nous 
passons en moyenne 1,5 jour par 
semaine à biner les légumes. Il faut 
donc du confort, être détendu, bien 
assis et avec le dos droit, tout cela 
est possible grâce au poste inversé » 
nous décrit le légumier. 

Il faut avouer qu’il faut de la pra-
tique pour prendre en main le trac-
teur et que les repères de conduite 
sont un peu chamboulés au départ. 

« Cela braque différemment en 
bout de champs car il n’y a pas de 
double pédale de freins pour blo-
quer un côté, le petit volant parait 
un peu gadget au début mais c’est 
vraiment très confortable. » 

Le tracteur 4 cylindres de 155ch 
en variation continue, est devenu 
le tracteur de tête de l’exploitation, 
il sert à la préparation de la terre, 
au binage et aussi à la récolte des 
légumes. 

L’autoguidage pour  
plus de confort
Les choux sont plantés avec une 
planteuse de 4 rangs avec l’activa-
tion du système GPS Trimble d’une 
précision de 2 cm (RTK). Lors du 
binage, le chauffeur retrouve par-
faitement les lignes pour passer en 
autoguidage. 

« La fonction autoguidage peut 
suffire pour le binage arrière et fron-
tal. Mais cette option cumulée avec 
le poste inversé, améliore et facilite 
la surveillance. Le gain est énorme 
en termes de confort de travail, il y 
a grand potentiel de développement 
pour les tracteurs en poste inversé 
sur la zone légumière. » •

Binage en post inversé sur le N154 Direct.

N154 Direct utilisé par le Gaec Michel.
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Sources d’énergie du futur

CARBURANTS RESPECTUEUX DE L’ENVIRONNEMENT
Le moteur à combustion interne restera encore longtemps la source d’énergie des outils 

environ 540 kg de diesel ou des batteries lithium-ion d’environ 10 000 kg

10 heures de labour sur un tracteur de 233 kW avec  
un besoin moyen de puissance de 80 % nécessite
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Kari Aaltonen, directeur du développement des produits d’AGCO Power, précise que neuf 
carburants alternatifs différents, de l’éthanol à l’hydrogène et de l’hybride au biogaz, ont 
été étudiés dans l’usine de moteurs.

« En ajoutant du dioxyde de carbone à l’hydrogène,  
on peut fabriquer du diesel neutre en carbone. » 

CARBURANTS RESPECTUEUX DE L’ENVIRONNEMENT

 L e moteur à combustion 
interne restera pour long-
temps la source d’énergie 
des outils lourds, mais les 
carburants utilisés change-

ront. De plus, l’électricité pourra 
alimenter le tracteur sous une forme 
ou une autre.

« Nous avons exploré neuf alter-
natives différentes de l’éthanol à 
l’hydrogène et de l’hybride au bio-
gaz. Au fil des années, nous avons 
eu de nombreux tracteurs en es-
sai, et nous avons acquis plusieurs 
décennies d’expérience sur cer-
taines sources d’énergie telles que 
l’éthanol. Il est difficile de prévoir 
la politique future mais nos conclu-
sions sont basées sur les lois de la 
physique » affirme Kari Aaltonen, 
directeur du développement de 
produits AGCO Power. 

De nombreux carburants alterna-
tifs conviennent aux véhicules parti-
culiers et à un usage léger mais pas 
aux gros tracteurs. Par exemple, 
un tracteur de 300 chevaux aurait 
besoin d’une batterie de plus de 10 
tonnes pour une journée de travail 
de 10 heures. De même, le méthane 
et l’hydrogène nécessiteraient des 
réservoirs arrondis de plusieurs 
mètres cubes, difficiles à placer sur 
un tracteur. L’éthanol a une meil-
leure densité énergétique que les 
gaz mais il contient également près 
de 40 % d’énergie en moins que le 
diesel. De plus, l’éthanol nécessite 
un catalyseur complexe, les démar-
rages à froid sont difficiles et l’eau 

s’accumule dans l’huile de grais-
sage.

Du diesel à partir  
de l’hydrogène
Kari Aaltonen estime que les 
sources d’énergie alternatives les 
plus rapidement disponibles seront 
celles qui conviennent au réseau 
de distribution présent et aux ma-
chines actuelles. La durée de vie 
des tracteurs et des outils est de 
plusieurs dizaines d’années et le 
remplacement du réseau de distri-
bution de carburant actuel est pro-
blématique.

« La conversion de l’hydrogène 
en carburant liquide semble pro-
metteuse. Lorsque du dioxyde de 

carbone est ajouté à de l’hydro-
gène, on peut obtenir du diesel 
neutre en carbone. Sa distribution 
et son utilisation sont faciles.

« Les biodiesels renouvelables 
de deuxième génération comme 
MyDiesel de Neste sont également 
de très bonnes alternatives. Ils 
sont fabriqués à partir de déchets 
et sont de meilleure qualité que le 
diesel d’origine fossile. Le problème 
est qu’il n’y a pas suffisamment de 
matières premières pour que tous 
les tracteurs du monde puissent 
rouler au biodiesel renouvelable.

Bien que de gros tracteurs entiè-
rement électriques soient peu pro-
bables, différentes solutions hy-
brides peuvent se généraliser.

« À l’avenir, les sources d’énergie 
peuvent être différentes. Un petit 
tracteur peut même fonctionner à 
l’électricité et une machine pour 
nourrir le bétail au biogaz. Nous 
connaissons les différentes options 
et sommes prêts à apporter des so-
lutions » conclut Kari Aaltonen. •

Le moteur à combustion interne restera encore longtemps la source d’énergie des outils 
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UNE RÉGÉNÉRATION  
PÉRIODIQUE NETTOIE LE FAP

Mais que se passe-t-il avec mon tracteur ?

 Les nouveaux propriétaires 
d’un Valtra ont pu être surpris 
lorsque le tracteur a nécessité 
le besoin d'une régénération. 

La régénération est une fonction 
relativement nouvelle qui permet 
de nettoyer le FAP (filtre à parti-
cules diesel) dans le tuyau d'échap-
pement et d'autres dispositifs de 
post-traitement des gaz d'échappe-
ment. En régénération, le tracteur 
est à l'arrêt et la chaleur du moteur 
à un régime élevé brûle le filtre pour 
le nettoyer.

« La régénération est toujours 
effectuée lors de l'entretien avant 
la vidange de l'huile moteur, mais 
le tracteur peut aussi la proposer 
à d'autres moments. Le besoin de 
régénération dépend, entre autres, 
de la charge du tracteur et de la 
température extérieure. Si le tracteur 
est beaucoup conduit en hiver et 
par intermittences, une régénération 
peut être nécessaire même entre 
les entretiens. Si, par contre, vous 
conduisez à puissance élevée sur-
tout en été, vous n'aurez peut-être 

pas besoin de régénération entre les 
entretiens » explique Tiina Herlevi, 
chef du service entretien.

Pour l’utilisateur, la régénération 
est un processus très simple et au-
tomatisé. Le tracteur porte la tem-
pérature des gaz d'échappement 
à plus de 500 degrés, ce qui suffit 
à brûler le soufre et les particules 
fines qui se sont accumulées dans 
le filtre. L'opération est entièrement 
automatique et le tracteur signale 
sa progression sur l'écran dans la 
cabine. L'écran affiche également 
une estimation du temps que pren-
dra la régénération.

Arrêtez le tracteur sur un  
lieu sécurisé pour prévenir  
le risque d’incendie
Lorsque le besoin de régénéra-
tion se fait sentir, le tracteur doit 
être conduit à l’extérieur sur un lieu 
sécurisé pour éviter l’incendie. Le 
moteur et les gaz d'échappement 
sont très chauds pendant la régé-
nération, vous ne devez donc pas 
conduire sous un toit ou sous un 

arbre. Si le besoin survient dans un 
endroit critique, la régénération peut 
être reportée cinq fois à cinq minutes 
d’intervalles. Le tracteur signale la 
nécessité d'une régénération par un 
signal sonore, par des messages sur 
l'écran et par une réduction de la 
puissance du moteur.

« Selon le modèle, la régénération 
est lancée soit à partir de l’interrup-
teur soit à partir du menu. Sur les 
tracteurs aux normes d’émissions 
Stage 4, elle est environ 10 minutes 
plus rapide que sur les tracteurs aux 
normes Stage 5, où la régénération 
dure de 30 à 60 minutes selon les 
conditions. La régénération prend 
plus de temps par temps froid que 
par temps chaud » explique Tiina 
Herlevi.

Pendant la régénération, le trac-
teur doit être à l'arrêt, la prise de 
force coupée, la boîte de vitesses au 
point mort et le frein à main serré. 
Le travail ne peut pas être effectué  
et le fait d'appuyer sur la pédale 
d'accélérateur interrompt la régéné-
ration. •

La régénération brûle la suie, le soufre et les autres 
impuretés du filtre DPF, du convertisseur catalytique 
SCR et des autres dispositifs de post-traitement des 
gaz d'échappement. La régénération dure de 30 à 60 
minutes et le tracteur doit être à l'arrêt à l'extérieur.

TEXTE TOMMI PITENIUS IMAGE ARCHIVES VALTRA
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« L’agriculture française »,  
il faut en parler ! 
Depuis le début de l’année 2021, 
Valtra s’est lancé dans la folle 
aventure du Cofarming Tour. 
Le projet est parti d’un constat 
simple, celui de trouver une ma-
nière innovante de communiquer 
sur l’agriculture au grand public. 
Thierry Baillet, agriculteur, in-
fluenceur « AgriYoutubeur », et 
l’association Cofarming, font émer-
ger l’idée de parcourir la France 
en tracteur autour de 4 grandes 
étapes. Valtra s’est alors naturel-
lement joint à l’aventure pour aller 
à la rencontre de ces acteurs et 
communiquer au grand public à 
travers la production de contenus. 

Lors de la première étape, 
c’est à bord d’un G135 Versu que 
nous avons sillonné la Bretagne. 
Pour les étapes suivantes, nous 
sommes passés à la gamme au-
dessus avec un N155 Versu. Ces 
tracteurs sont devenus de véri-
tables emblèmes de l’événement 
et suscitent aujourd’hui beaucoup 
d’engouement sur les réseaux so-
ciaux et les salons. 

Allez à la rencontre de ceux  
qui en parlent le mieux 
Ce tour, c’est l’occasion de croiser 
des dizaines d’agriculteurs/trices 
aux productions aussi distinctes 
des unes des autres : maraîchage, 
travaux municipaux, élevage, vente 
directe, circuit court, innovations 
agricoles. Faire témoigner les clients 
Valtra, c’est également un point es-
sentiel de cette action. C’est notam-
ment au travers de nos « Interview 
tracteurs », que nous découvrons  
la vie de nos agriculteurs, leurs pro-
ductions et leurs machines. C’est 
une manière de mettre en évidence 
la relation entre le concessionnaire 
et le client, qui se révèle être très 
précieuse pour nos partenaires. Ces 
retours d’expérience sont très im-
portants pour Valtra, ils permettent 
au grand public de se faire un avis 
concret des machines et de leurs  
utilisations. 

Ce « tour de France » en tracteur 
permet à Valtra d’être encore plus 
présent sur le digital et d’accroître 
sa notoriété auprès de tous. Au-
jourd’hui, le digital prend une place 
très importante dans la communica-

tion, comme nous l’avons vu lors du 
lancement 100 % digital de la Série 
G en A oût 2020 et de la 5ème géné-
ration. L’un des points clé de ce tour 
est également d’aller à la rencontre 
des influenceurs du monde agricole :  
Gaël Blard, Guillaume éleveur de 
brebis, David Faivre, Gilles VK, 
Rémi Dumery, Stervio et bien 
d’autres. Ces personnes ont un rôle 
important à jouer en termes de com-
munication sur l’agriculture, ils com-
muniquent, expliquent et vulgarisent 
l’agriculture pour qu’elle soit com-
prise de tous. •

CoFarming Tour

OU COMMENT MONTRER LA BELLE  
DIVERSITÉ DE L’AGRICULTURE FRANÇAISE 

Départ du CoFarmingTour devant la Tour Eiffel.

Rencontre chez nos fidèles clients Valtra.

Agricoolteur, tiktokeur et agriculteur 
– Interview Farm&Furious.

TEXTE VALÉRIE SMESSAERT IMAGE CHARLOTTE MOREL
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Eric Hansotia est Président-Directeur  
Général d'AGCO depuis le début de  
l'année 2021. Selon lui, Valtra est l'une 
des marques clés d'AGCO. Elle a fait 
l'objet d'importants investissements  
et elle est pionnière dans des domaines 
tels que l'orientation client.

« VALTRA EST LA MARQUE  
PHARE D’AGCO ET NOUS VOULONS 
QU’ELLE SE DÉVELOPPE »

Eric Hansotia, Président-Directeur Général d’AGCO

Eric Hansotia, à la direction d'AGCO depuis janvier, affirme que Valtra  
est l'une des principales marques d'AGCO. Ces dernières années,  
Valtra a beaucoup investi dans ses usines et ses produits, et le moment 
est venu de se développer. Valtra a été un pionnier en matière d'orienta-
tion client et de solutions numériques, et celles-ci seront intensivement 
développées dans l’avenir.
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 E ric Hansotia, le nouveau 
Président-Directeur Général 
d'AGCO, a grandi dans la 
région rurale du Wisconsin, 
dans le nord des États-Unis. 

La région a accueilli de nombreux 
immigrants scandinaves, et l'agri-
culture rappelle également celle de 
l'Europe du Nord, avec des champs 
d'herbe, des granges rouges, des 
balles, des céréales et des forêts.

« Dans ma jeunesse, j'ai été prési-
dent des associations locales 4H et 
Future Farmers of America. Dès l'en-
fance, j'ai été inspiré par ma passion 
pour l'agriculture. J'ai étudié l'ingénie-
rie et travaillé chez John Deere pen-
dant 20 ans avant de rejoindre AGCO 
en 2013 » explique Eric Hansotia.

Dans ses emplois précédents,  
Eric Hansotia a eu de nombreux 
contacts avec les Finlandais et il a 
également vécu en Allemagne pen-
dant trois ans et demi. Il a appris 
à s’adapter à des personnes de 
cultures différentes.

Valtra, un pionnier  
de l'orientation client.
Selon Eric Hansotia, Valtra est un 
pionnier en matière d'orientation 
client et de solutions numériques.

« Valtra dépasse de loin tous les 
autres acteurs du secteur en matière 
d'orientation vers le client. L'équipe 
Valtra est très orientée vers le client 
et nous voulons que tout le groupe 
AGCO se développe dans cette direc-
tion. Les solutions personnalisées 
sont possibles parce que les gens de 
chez Valtra connaissent l'agriculture. 
Un bon exemple est l'écran Smart-
Touch sur lequel toutes les fonctions 
sont accessibles en deux clics. Le 
Studio Unlimited est également une 
chose que personne d'autre dans le 
secteur ne possède. »

Selon Eric Hansotia, Valtra a été 
en mesure de servir une clientèle très 
spécifique comme celle des aéro-
ports ou des forces armées, grâce à 

son orientation client et à la person-
nalisation. D'autre part, la personna-
lisation, l'agriculture de précision et 
les services numériques répondent 
également aux besoins de l'agricul-
ture.

L’objectif de doubler  
les activités de Valtra
Un nouveau grand centre logis-
tique a été achevé l'année dernière à 
l'usine Valtra de Suolahti et un nou-
vel atelier de peinture est en cours 
de construction. L'usine de moteurs 
de Linnavuori a fait l'objet d'inves-
tissements de plus de 100 millions 
d'euros ces dernières années. Valtra 
a également beaucoup investi dans 
le développement de nouveaux mo-
dèles de tracteurs.

« Valtra est l'une des principales 
marques d'AGCO. La confiance et 
l'engagement d'AGCO se traduisent 
par des investissements impor -
tants » souligne Eric Hansotia.

Il n'est pas prévu d'élargir la 
gamme de produits Valtra en Eu-
rope avec par exemple des mois-
sonneuses-batteuses, bien que 

des batteuses Valtra soient dispo-
nibles au Brésil. Il n'est pas non 
plus question d'étendre le réseau 
de vente sur de nouveaux conti-
nents, mais de développer l'activité 
avec la gamme de produits actuelle 
et dans la région actuelle. Valtra 
va renforcer la coopération interne 
entre le Brésil et l'Europe.

« Je me suis toujours interrogé 
sur la faible part de marché de  
Valtra en dehors des pays nordiques 
et du Brésil. Les produits et les ser-
vices sont tellement excellents que 
Valtra pourrait bien doubler ses acti-
vités dans les 5 à 10 prochaines an-
nées avec la gamme de produits et 
sur le territoire de vente actuels. » •

Eric Hansotia

Résidence Wisconsin, USA
Fonction 
Président-Directeur Général d’AGCO
Âge 53
Education DI, MBA
Carrière chez John Deere et  
chez AGCO depuis 2013 >
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www.continental-agriculture.com

Valtra et Continental travaillent ensemble depuis longtemps pour la sécurité et l’efficacité. 
Depuis de nombreuses années, Valtra mise sur les performances élevées des pneus agricoles 
Continental pour leurs tracteurs. Afin d‘améliorer constamment le travail quotidien de nos 
agriculteurs, nous investissons dans des solutions de pointe que nous traduisons par de 
nouvelles innovations sur le site de production de Lousado au Portugal. De cette façon, 
les pneus agricoles Continental optimisent la performance de chaque tracteur Valtra.

Valtra et les pneus agricoles Continental

Retour à un  
fort partenariat



OLDTIMER
TEXTE TOMMI PITENIUS IMAGE ARCHIVES VALTRA

DÉJÀ 70 ANS D’ATTENTION 
PORTÉE AU CLIENT
 L'histoire de Valtra représente 

bien plus que des chevaux, 
des tonnes et de la technolo-

gie. En fait, les différences entre les 
marques de tracteurs sont souvent 
moins importantes que les diffé-
rences dans les méthodes d’exploi-
tation des constructeurs. Celles-ci 
ont abouti à des différences, égale-
ment dans la technologie.

La caractéristique la plus mar-
quante des 70 ans de l'histoire 
de Valtra est l'attention portée au 
client. Principalement dans les an-
nées 50 et 60, Valmet était un petit 
constructeur de tracteurs par rap-
port aux grands géants de l'indus-
trie tels que Ford et Fiat. D'autre 
part, il y avait en Europe, des di-
zaines de petits fabricants de trac-
teurs locaux comme Valmet. Avec 
le marché en Finlande et au Brésil 
dans la première puis dans la deu-
xième décennie, les clients étaient 
naturellement proches et le lien 
était étroit. Les besoins des clients 
étaient connus avec précision et 

des solutions étaient rapidement 
mises en oeuvre.

La vente directe amène  
les clients à l'usine
En Finlande, Valtra vend ses trac-
teurs directement aux clients de-
puis les années 90, sans réseau de 
concessionnaires. L'entretien est 
effectué principalement par des ate-
liers d'entretien indépendants. Cette 
particularité du marché finlandais 
a amené les clients dans la vie de 
l'usine de tracteurs.

Dans le passé, l'usine de Suolahti 
était déjà visitée par de nombreux 
groupes de personnes différents. 
Grâce à la vente directe et à la per-
sonnalisation, les clients ont com-
mencé à visiter l'usine pour voir la 
construction de leurs propres trac-
teurs. Avec plus de 10 000 visiteurs 
du monde entier chaque année, 
l'usine de tracteurs Valtra est de 
loin le plus grand pôle d’attraction 
de la région. Les visites sont tem-
porairement suspendues en raison 

de la pandémie de Covid, mais elles 
reprendront dès que la situation le 
permettra.

L’entretien, les pièces  
détachées et les ventes  
forment un triangle
L'approche Valtra orientée vers le 
client a traditionnellement impli-
qué une étroite collaboration entre 
l’entretien, les pièces détachées et 
les ventes. Cette collaboration com-
mence déjà au niveau du dévelop-
pement de produit, en associant  
le service après-vente du tracteur.

La coopération entre l’entretien, 
les pièces détachées et la vente est 
encouragée non seulement à l'usine 
de Suolahti, mais également dans 
les activités des importateurs et des 
concessionnaires. Dans le secteur 
des machines agricoles, il existe 
des exemples où le service après-
vente est assuré par une entreprise 
complètement différente de celle 
assurant les ventes. Valtra entre-
tient un contact étroit entre les dif-
férentes fonctions et encourage les 
concessionnaires à faire de même.

Personnalisation  
et Studio Unlimited
La preuve la plus évidente de l'at-
tention portée au client est la per-
sonnalisation des tracteurs depuis 
plus de 20 ans. Ces dernières  
années, elle s'est encore renfor-
cée grâce au Studio Unlimited dans 
lequel le tracteur est équipé comme 
le client le souhaite, sans autres 
contraintes que les lois de la  
physique et le code de la route. •

La méthode de travail Valtra

L’usine de tracteurs  
Valtra est la plus  
grande attraction  
touristique de la région.
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Stéphane Capayrou

ARBORICULTEUR  
DANS LE TARN
TEXTE MATTHIEU FAYOLLE IMAGES AGTRACKS

Les deux tracteurs Série F utilisés par Stéphane.
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 N ous sommes allés à la  
rencontre de Stéphane  
Capayrou, arboriculteur 
dans le Tarn et utilisateur 
de tracteurs Valtra Série F 

et T. Sur une surface de 67 hectares, 
il cultive actuellement 20 hectares 
de pommes bios ainsi que 7 hecta-
res de prunes, il a pour projet, dans 
les années à venir, de planter en 
arbres fruitiers le reste de la surface 
en se lançant dans la production de 
kiwis. Il n’est pas seul dans la pro-
duction de ces fruits, c’est un projet 
familial en trois sociétés, la premiè-
re est celle de son père qui détient 
140 hectares, entièrement plantés 
en arboriculture : pommes, prunes 
et kiwis. La deuxième est celle de 
son frère avec 80 hectares dont 60 

qui sont plantés en arboriculture 
ainsi qu’une unité de stockage et la 
troisième qui est la sienne. Depuis 
tout petit, sa plus grande vo lonté 
était d’être exploitant et de faire 
comme son père, c’est chose faite 
aujourd’hui. 

« Il n’y avait pas de concession-
naire Valtra dans le Tarn-et-Garon-
ne, c’est Manager qui a implanté 
Valtra il y a quelques années à quel-
ques kilomètres d’ici, à Moissac » 
nous raconte Stéphane, en parlant 
de son choix de s’équiper en Valtra.  
Ils ont alors décidé de s’équiper 
avec des tracteurs Valtra, leurs deux 
premiers tracteurs étaient des F105. 
En février dernier, lui et son père font 
l’acquisition de deux autres trac-
teurs, un F95 et un F105 pour exp-
loiter une surface totale de 250 hec-
tares en arboriculture. Ils ont égale-
ment fait le choix d’acquérir un T4 
pour le transport des fruits jusqu’au 
stockage. 

Son principal besoin était la puis-
sance hydraulique disponible sur le 
tracteur. En effet, en arboriculture 
biologique, les outils utilisés deman-
dent une forte pression hydraulique. 
Son autre besoin était d’avoir un 
relevage avant pour pouvoir combi-
ner les outils de désherbage et 
d’effeuillage. 

Le confort est pour lui primor-
dial, c’est pour cela qu’il a fait le 
choix de prendre un siège Kramer 
large : « c’est un outil qu’on utilise 
quand même toute la journée  
donc c’est pratique d’avoir ce gen-
re d’option » nous dit Stéphane.  

En arboriculture, et plus parti cu-
liè rement dans son cas avec une  
forte densité de plantation : in-
ter-rangs de 3,20 m, il est obliga-
toire d’avoir des tracteurs relative-
ment étroits pour pouvoir passer. 
Les tracteurs Série F ont ainsi été 
réduits à 1,69 m de largeur, ceci 
en fait des outils parfaits pour 
l’ensemble des travaux dans ses 
vergers. 

Stéphane estime faire 1000 heu-
res par an, avec chaque tracteur : 
100h au traitement, 350 h pour le 
désherbage mécanique, 300 heu-
res pour la logistique des palox  
de pommes et le reste des heures 
est fait lors de travaux divers com-
me la tonte par exemple. 

Les retours de ses salariés sont 
positifs, ils sont très satisfaits  
du confort et de la maniabilité de  
la Série F, « lorsqu’on leur deman-
de, ils souhaitent tous continuer  
avec des Séries F Valtra » nous 
conclut l’arboriculteur du Tarn-et-
Garonne. •

Stéphane Capeyrou, arboriculteur dans le Tarn.
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CONNAISSEZ-VOUS LES TRACTEURS DES DIFFÉRENTES SÉRIES ?
Voyons qui connaît vraiment les différents modèles de tracteurs Valtra ! 

Pouvez-vous identifier la série à laquelle appartient le capot du tracteur ? La tâche n’est pas facile. 
Un conseil : faites attention au nombre de feux, souvenez-vous des récents lancements  

et regardez aussi la couleur du tracteur.

Réponses : 1. Série N, 2. Série A, 3. Série S, 4. Série F, 5. Série G, 6. Série T

1.

3.

5.

2.

4.

6.
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Découvrez la gamme : www.shop.valtra.com Valtra Collection

DE NOUVEAUX ARTICLES CHAUDS POUR L’HIVER ET DES IDÉES DE CADEAUX

Ces articles et bien d’autres sont disponibles dans la boutique en ligne shop.valtra.com  
ou auprès de votre concessionnaire Valtra. 

V42804702–07

CARDIGAN  74 €
Poches latérales et poche avec  
fermeture éclair. Large bordure  
côtelée à l’ourlet et aux poignets.  
Logo Valtra sur la poitrine et sur  
le dos. 100 % polyester.  
Tailles : S–XXXL

V42804302–07

SWEAT À CAPUCHE 69 €
Sweat à capuche avec fermeture 
éclair, poches avant et poche  
spacieuses. Ourlet et poignets  
côtelés. Réflecteurs de 20 mm sur 
les manches 100 % polyester.  
Tailles : S–XXXL

LOT DE VERRES V42802500 19 €
Deux verres à bière de 0,5 l dans un  
emballage cadeau.

THERMOS POUR ALIMENTS V42801570 56 €
Volume 710 ml. Acier. Conserve les aliments chauds 
jusqu’à 9 heures et froids jusqu’à 12 heures. 
Le couvercle sert d’assiette pour les aliments. 

PANTOUFLES 23 €
Pantoufles gris foncé pour l’intérieur.  
Tailles : 40–42 V42803230

 43–45 V42803231

 46–48 V42803232
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Retrouvez la gamme sur www.valtra.fr

https://www.instagram.com/valtrafrance
Suivez-nous sur Facebook. 
www.facebook.com/ValtraFrance

Valtra Connect
www.valtraconnect.com www.youtube.com/valtra

 Modèles Valtra

Série F
MODÈLE CH MAX *

F75 75

F85 85

F95 95

F105 105

*ISO 14396

Série S

MODÈLE
CH MAX *

STANDARD BOOST

S274 270 300

S294 295 325

S324 320 350

S354 350 380

S374 370 400

S394 400 405

Série N

MODÈLE
CH MAX *

STANDARD BOOST

N135 135 145

N155e 155 165

N175 165 201

Les modèles de la Série N sont disponibles 
avec la transmission HiTech, Active, Versu ou 
Direct. 

Série T

MODÈLE
CH MAX *

STANDARD BOOST

T145 155 170

T155 165 180

T175e 175 190

T195 195 210

T215 215 230

T235 235 250

T235 Direct 220 250

T255 235 271

Les modèles de la Série T sont disponibles avec 
la transmission HiTech, Active, Versu ou Direct 
sauf le modèle T255 qui est disponible avec la 
transmission HiTech, Active ou Versu.  

Série G

MODÈLE
CH MAX *

STANDARD BOOST

G105 105 110

G115 115 120

G125e 125 130

G135 135 145

Tous les modèles de la Série G sont disponibles 
avec la transmission HiTech, Active ou Versu.

Série A
MODÈLE CH MAX *

A75 75

A85 85

A95 95

A105 105

A115 115

A125 125

A135 135

Tous les modèles de la Série A disponibles avec 
la transmission HiTech. Les modèles A75-A95 
sont également disponibles avec la transmission 
HiTech2 et les modèles A105-115 avec la trans-
mission HiTech4.


